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Аннотация. Показана система организационно-экономических факторов, влияющих на эф-
фективность развития овцеводства. Приведенные расчеты свидетельствуют о недостаточ-
ной обеспеченности пастбищами поголовья скота в сельскохозяйственных формировани-
ях.  Представлены прогноз потребительского спроса на баранину и шерсть, оценка системы 
ценообразования. Авторы отмечают неудовлетворительный спрос на продукцию овцевод-
ства и несовершенство механизма ценообразования. Выявлена необходимость создания 
экономических условий для задействования интенсивных факторов эффективного разви-
тия овцеводства в Казахстане. 
 

Аңдатпа. Қой шаруашылығын дамыту тиімділігіне әсер етуші ұйымдық-экономикалық фак-
торлар жүйесі көрсетілген. Келтірілген есептеулер ауылшаруашылық құрылым-дарындағы 
мал басының жайылымдармен қамтамасыз етілуі жеткіліксіз екенін көрсетіп отыр. Қой еті 
мен жүнге тұтыну сұранысының болжамы, баға белгілеу жүйесін бағалау келтірілген. Ав-
торлар, қой шаруашылығы өнімдеріне қанағаттандырылмаған сұранысты және баға бел-
гілеу механизмін жетілдірілмегенін атап көрсетеді. Қазақстандағы қой шаруашылығын 
тиімді дамытудың интенсивтік факторларын іске қосу үшін экономикалық жағдайлар құру-
дың қажеттілігі анықталған. 
 

Abstract. System of organizational and economic factors affecting the efficiency of development 
of sheep breeding has been presented. The calculations indicate  lack of pastures for  livestock 
grazing in agribusinesses. Forecast of consumer demand for lamb and wool, and evaluation of 
pricing system have been presented. The authors note unsatisfactory demand for sheep products 
and inadequate pricing system. The necessity of creating economic conditions for involvement of  
intensive factors of effective development of sheep production  in Kazakhstan has been revealed. 
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В современных условиях развитие овце-
водства следует рассматривать комплексно, 
как сложную систему взаимодействия частей, 
состоящей из экономических, организацион-
ных, технологических, социальных и экологи-
ческих подсистем ведения отрасли, через 
призму факторов эффективности на основе: 
формирования и рационального использова-

ния природно-климатического и производ-
ственного потенциала, его модернизации на 
базе активизации инвестиционных и иннова-
ционных процессов; развития специализа-
ции, кооперации и интеграции. Факторы раз-
вития отрасли целесообразно объединить в 
блоки (рисунок 1). 

 

 

  
 

Рисунок 1 – Организационно-экономические факторы  
эффективности развития и размещения овцеводства 

 
Такая классификация факторов позво-

ляет выработать приоритеты развития овце-
водства и создать условия для повышения 
уровня его интенсификации и эффективности 
производства.  

В оценке сложившегося ресурсного по-
тенциала следует исследовать такой важный 
фактор, как пастбища. Обеспеченность паст-
бищами на одну условную голову пастбищ-
ных животных (овцы, КРС, лошади и верблю-
ды) по формам хозяйствования различна 
(таблица 1). Наличие пастбищ выше норма-
тивной нагрузки на одну условную голову в 
пересчете на овец наблюдается в сельскохо-
зяйственных предприятиях (в 3,2 раза в 
среднем по республике). В разрезе регионов 

данный показатель варьирует от 2,5 до 4,9 
раза в восточном и центральном. В крестьян-
ских (фермерских) хозяйствах показатель 
обеспеченности пастбищами ниже. 

В среднем по республике обеспечен-
ность составляет 121%. При этом более низ-
кий уровень отмечается в восточном и южном 
регионах. В хозяйствах населения, где раз-
мещено до 60% условного поголовья скота, а 
площадь пастбищ не превышает 30 тыс. га, 
обеспеченность пастбищами не превышает 
0,04%. То есть возможность обеспечения 
скота дешевыми пастбищными кормами в 
необходимом количестве в хозяйствах насе-
ления практически отсутствует, тогда как в 
сельхозпредприятиях есть резервы [1]. 
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Таблица 1 – Обеспеченность пастбищами поголовья скота по формам хозяйствования в разрезе 
регионов Казахстана 
 

Регион, область 
 

Приходится пастбищ на 1 голову, га 
Примечание: 
нормативная 

нагрузка 
пастбищ на 1 

гол., га 

все кате-
гории 

хозяйств 

из них: 

сельхоз-
формиро-

вания 

в том числе: 

сельхоз-
предприя- 

тия 

крестьянские 
(фермерские) 

хозяйства 

Северный  1,2 3,1 4,3 2,1 Х 
Западный  1,7 3,6 13,6 2,5 Х 
Восточный  1,1 2,3 5,3 2,1 2,0 
Южный  0,6 2,3 5,1 1,8 Х 
Казахстан 1,1 2,9 6,0 2,3 1,9 

Рассчитано авторами на основе данных МНЭ РК 

 
В итоге в целом по республике и регио-

нам наблюдаем сложившееся весомое несо-
ответствие по формам хозяйствования меж-
ду поголовьем скота и наличием естествен-
ных кормовых угодий. Как следствие, в целом 
по всем категориям хозяйств отмечается не-
достаточная обеспеченность скота пастби-
щами (57,9% в среднем по республике).  

Развитие отрасли овцеводства, ее прио-
ритетное направление тесно связанно с по-
требительским спросом на ее продукцию, 
складывающимся как на внутреннем, так и 
внешнем рынках, а также с конъюнктурой 
рынков. В динамике спрос на баранину на 

национальном рынке повышается (с 6,5 кг в 
2010 г. до 7,8 кг на душу населения в 2014 г. 
или на 4,65% в год). Тенденция роста по-
требления баранины на внутреннем рынке 
будет продолжаться и в перспективе, исходя 
из приоритета рационального питания (9,8 кг 
на душу населения, а минимальная норма 6,3 
кг). Согласно расчетам, представленным в 
таблице 2, потребительский спрос на мясо по 
республике возрастет на 12% (с 136,3 до 
152,6 тыс.т), что соответственно должно по-
влечь увеличение производства в стране и 
ее регионах. 

  

Таблица 2 – Потребительский спрос на баранину по регионам Казахстана 
                                                                    кг на душу населения 

Регион, об-
ласть 

Производство 
баранины 

Спрос на  
баранину 
(факти-
ческий) 

Уровень 
самообеспе-
ченности,% 

Спрос на  ба-
ранину 
(прогно-

зируемый) 

Уровень 
самообес- 

печенности,% 

Северный 3,7 3,7 100,0 6,3 58,7 
Западный 8,5 8,1 105,1 9,2 92,4 
Восточный 15,0 9,8 153,3 9,8 153,3 
Южный 8,5 9,5 90,2 9,7 87,6 
Казахстан 7,9 7,8 100,4 9,0 87,8 

Рассчитано авторами на основе МНЭ РК 

 
Увеличение благосостояния трудящихся 

и рост численности населения в республике и 
ее регионах обуславливают повышение 
спроса на шерстяные изделия. В стране от-
слеживается тенденция роста их потребле-
ния, в частности, жакеты, пуловеры, кардига-
ны, текстильные ткани и др. Но внутреннее 
производство сокращается. Отчасти это про-
изошло из-за отмены льготного налогообло-
жения, которое применялось ранее [2]. Но 
основная причина кроется в массовом им-
порте товаров глубокой переработки с высо-
кой добавленной стоимостью, в первую оче-
редь тканей. 

Потребление шерсти на внутреннем 
рынке, в особенности тонкой, низкое ввиду 
несовершенства системы сбыта и недоста-

точного развития предприятий по первичной 
и глубокой переработке шерсти (таблица 3). 

Слабо развита при этом розничная тор-
говля продукцией глубокой переработки шер-
сти. Внутренний рынок продукции из шерсти 
формируется в основном за счет импорта, 
который осуществляется участниками роз-
ничной сети или специализирующимися ком-
паниями. Преобладает импорт недорогой 
продукции, в основном из Китая (одежда, 
шерстяные и стеганные одеяла), Турции 
(одежда и ковры) и из Кыргызстана, преиму-
щественно одежда. Продукция, произведен-
ная в этих странах, имеет конкурентные пре-
имущества за счет национальных программ 
льготного налогообложения, низкой стоимо-
сти рабочей силы и нулевых таможенных 
пошлин на ввоз изделий из текстиля [3]. 
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Таблица 3 – Производство, экспорт и потребление овечьей  шерсти в Казахстане 
 

Тип шерсти 
Объем произ-

водства 

Первичная обработка 

Экспорт Потребление 
% от общего 

объема немы-
той шерсти 

Выход мытой 
шерсти после 

первичной 
обработки 

Тонкая 6,9 79 2,4 2,3 0,1 
полутонкая 5,3 78 2,5 1,8 0,7 
грубая, полу-
грубая 

24,4 46 6,9 2,1 4,8 

Всего: 36,6 58 11,8 6,2 5,6 
в том числе 
отходы 

 
15,7 

    

Рассчитано авторами на основе использования отчета инвестиционного центра ФАО 

 
В республике недостаточно развита си-

стема сбыта шерсти. Закупки тонкой и полу-
тонкой шерсти осуществляются небольшими 
торговыми компаниями, зарегистрированны-
ми в Казахстане, но фактически принадле-
жащие китайским предпринимателям. Они 
контролируют до 90% экспортного товара. 
При этом предложение премиальной цены за 
продукцию более высокого качества обычно 
не практикуется при покупке грубой и полу-
грубой шерсти, а при выкупе тонкой и полу-
тонкой шерсти надбавка применяется лишь 
изредка и не более 20% к цене, тогда как на 
мировом рынке она достигает 300%. В итоге 
основная прибыль от реализации шерсти 
оседает в торговых компаниях, являющихся 
основными трейдерами на рынке шерсти. 

Грубая и полугрубая шерсть доставляет-
ся на ПОШ (около 60% от общего объема ре-
ализации) или на войлочные фабрики сами-
ми производителями и продается на базисе 
«у заводских ворот». Крупные фермерские 
хозяйства и сельхозпредприятия самостоя-
тельно поставляют шерсть на переработку. 
Остальные фермерские и домашние хозяй-
ства, занимающиеся реализацией шерсти, 
поставляют ее более крупным хозяйствам, 
которые формируют крупные партии из про-
дукции нескольких хозяйств. То есть для рес-
публики характерны различные каналы реа-
лизации шерсти в зависимости от ее типа. 

Таким образом, сложившийся казахстан-
ский рынок шерсти можно характеризовать 
как неразвитый. Низкие объемы производ-
ства шерсти, в особенности тонкой, не при-
влекают инвесторов к созданию полноценной 
системы контроля качества и сертификации 
товаров. Однако, следует учесть, что уже в 
ближайшие годы возрастет спрос на казах-
станскую качественную шерсть со стороны 
стран ЕврАзЭС, в частности ввиду отсутствия 
квотирования и тарифных методов защиты. 
Внутренний спрос на конечную продукцию, 
изготавливаемую с использованием шерсти, 
составляет в Казахстане не менее 20 тыс. т в 

год в пересчете на мытую или около 60 тыс. т 
немытой шерсти в год, что превышает почти 
в 2 раза существующие объемы переработки 
шерсти в республике [4].  

Следовательно, рынок продукции овце-
водства уже в ближайшей перспективе, с 
усилением интеграционных процессов в рам-
ках ЕврАзЭС и ВТО, будет характеризовать-
ся высоким потребительским спросом на ка-
чественные конкурентоспособные товары 
(мясо и шерсть). Это обуславливает необхо-
димость комплексного развития овцеводства 
и его обновления за счет интенсивного мето-
да ведения как мясного, так и шерстяного 
направлений с задействованием фактора ра-
ционального размещения в регионах страны. 

Специализация региональная, зональ-
ная и хозяйственная в комплексе обеспечи-
вает возможность повышения эффективно-
сти производства продукции овцеводства за 
счет сосредоточения поголовья овец на тер-
ритории с более высокими конкурентными 
преимуществами и низкими издержками про-
изводства. В республике отмечаем формиро-
вание высокого уровня региональной специ-
ализации по производству баранины и шер-
сти в Восточном и Южном Казахстане. При 
этом восточный регион характеризуется бо-
лее высоким коэффициентом специализации 
на производстве полугрубой и грубой шерсти, 
тогда как южный регион – на тонкой и полу-
тонкой шерсти. Кроме того, в южном регионе 
преобладают овцы тонкорунного и полутон-
корунного направления специализации, в 
особенности это относится к Алматинской 
области. 

Оценка эффективности функционирова-
ния отрасли овцеводства в регионах, специ-
ализирующихся на производстве ее продук-
ции, приведена в таблице 4 на примере 
сельскохозяйственных формирований. Бла-
гоприятные природно-климатические условия 
восточного региона и достаточная обеспе-
ченность скота пастбищами позволяют про-
изводить продукцию с низкими затратами 
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(ниже республиканского уровня по мясу овец 
на 21,8%, а по шерсти на 76,6%). Это дает 
возможность производить конкурентоспособ-
ную продукцию (мясо) для реализации на ре-
гиональных и межрегиональных рынках. При 

этом очень низкие цены и высокая концен-
трация производства значительных объемов 
грубой шерсти в специализирующемся реги-
оне дают возможность для освоения новых 
нишевых рынков. 

 
Таблица 4 – Показатели эффективности функционирования регионов, специализирующихся на 
производстве продукции овцеводства в сельскохозяйственных формированиях Казахстана 
 

Регион, область Про- 
дук- 
тив- 

ность 
овец, 
кг/гол 

Затраты 
на 1 ц 

продук- 
ции, тенге 

Себес- 
тоимость  
1 ц про- 

дукции, тен-
ге 

Цена реа-
лиза- 

ции 1 ц 
продук-

ции, тенге 

Индекс 
эффектив-
ности про-

извод- 
ства 

Индекс ком-
мерчес-кой 

эффек- 
тивности 

Мясо овец 

Восточный 41,0 28326 28285 41833 1,30 1,04 
Южный  36,4 42921 42993 64882 0,85 1,06 

Алматинская 35,0 43038 43007 72022 0,86 1,18 
Казахстан 39,0 36229 36746 52324 1,00 1,00 

Овечья шерсть 

Восточный 2,3 2445 2414 3453 4,43 1,09 
Южный 2,9 11514 11503 15345 0,89 1,02 

Алматинская 3,6 15058 15102 21495 0,70 1,09 
Казахстан 2,5 10459 10457 13701 1,00 1,00 

 
Например, теплоизоляционных матери-

алов и полуобработанных изделий из грубой 
шерсти, востребованных в Китае. В итоге 
отечественные товаропроизводители от реа-
лизации продукции овцеводства получают 
высокие доходы. Уровень рентабельности 
реализованного мяса овец составляет 47,9%, 
а шерсти – 43,1%. Высокий природно-клима-
тический потенциал региона и его рацио-
нальное использование выражается в дости-
жении достаточно высокой региональной 
эффективности производства продукции ов-
цеводства. Индекс эффективности производ-
ства мяса овец достигает 1,30 и шерсти 4,43. 

Южный регион, специализирующийся на 
тонкорунном и полутонкорунном овцеводстве 
в целом характеризуется тоже высокими по-
казателями доходности товаропроизводите-
лей. Уровень рентабельности производства 
мяса достигает 50,9%, а шерсти – 33,4%. При 
этом данный регион отличается более высо-
ким индексом коммерческой эффективности 
реализуемой продукции, обеспечиваемой 
более высокими ценами реализации. Данное 
региональное конкурентное преимущество 
обусловлено более высоким потребитель-
ским спросом на мясо и тонкую овечью 
шерсть. Это наглядно проявляется в Алма-
тинской области, где цена реализации мяса 
овец превосходит республиканский уровень 
на 37,6%, а шерсти на 56,9%. По мнению 
ученых, рациональное задействование по-
тенциала пастбищ, а также биологических и 
технологических факторов повышения мяс-
ной и шерстной продуктивности тонкорунных 

и полутонкорунных овец в специализирую-
щихся хозяйствах южного региона позволит 
снизить издержки производства и повысить 
качество продукции. Это подтверждается ре-
зультатами функционирования племенных 
хозяйств, имеющих высокие показатели по 
качеству тонкой шерсти (высокий выход мы-
той шерсти, хороший показатель прочности и 
настрига), которые отвечают международным 
и национальным стандартам.  

Более полное задействование потенци-
ала развития регионов, специализирующихся 
на производстве продукции овцеводства, 
возможно с созданием крупных овцеводче-
ских хозяйств и их кооперирования и инте-
грации с сопутствующими звеньями техноло-
гического процесса заготовки, переработки и 
реализации товара. При этом формируется 
реальная возможность повышения как мяс-
ной, так и шерстной продуктивности на осно-
ве промышленного скрещивания. Кроме того, 
есть потенциал для использования одного            
из перспективных инновационных направле-
ний в овцеводстве – интенсивное выращива-
ние молодняка и реализация его в год рож-
дения. Преимущество данного метода дока-
зано на мясных, мясо-шерстных и мясо-
сальных овцах [5]. 

Ценообразование, как экономический 
фактор, нацеливающее на обеспечение ин-
тенсивного метода ведения отрасли, оказы-
вает прямое воздействие на эффективность 
функционирования овцеводства. В настоя-
щее время оно не в полной мере отвечает 
возможности интенсивного развития отрасли 
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и мотивации в увеличении производства ка-
чественной, конкурентоспособной продукции 
в различных формах хозяйствования. Это 

очевидно, при исследовании  цепочки цен на 
мясо овец, отраженной в таблице 5. 

 
Таблица 5 – Сложившаяся система цен на мясо овец по формам хозяйствования и по регионам 
Казахстана 

                                                                                        тенге/ц 

Регион, область 

Цена реализации мяса овец (живой вес) Примечание: 
себестоимость 
1 ц мяса овец в 
сельскохозяй-
ственных фор-

мированиях 

сельскохо-
зяйствен-
ные фор-

мирования 

в том числе 

сельскохо-
зяйствен-
ный рынок 

сельскохо-
зяйственные 
предприятия 

крестьян- 
ские (фер-

мерские) хо-
зяйства 

Северный 45522 39820 45872 … 33806 
Павлодарская 46895 29250 52993 37574 31874 
Западный 47615 35534 63697 42313 38533 
Актюбинская 61018 40379 67184 50680 51968 
Западно-
Казахстанская 

38930 41020 38569 42066 28514 

Центральный 46289 31770 48371 40939 32383 
Восточный 41833 21761 42354 47113 28285 
Южный 64882 51254 59885 47277 42993 
Алматинская 72022 38794 76124 50346 43007 
Южно-
Казахстанская 

52996 49358 54029 43430 45697 

Казахстан 52324 38362 54381 45655 36746 

Данные Комитета по статистике МНЭ РК 

 
Здесь наблюдаем закономерность, когда 

складывающаяся средняя цена на сельско-
хозяйственном рынке в большинстве регио-
нов и областей, кроме восточного, оказыва-
ется ниже, чем в сельскохозяйственных 
формированиях, которые в потенциале могут 
вести интенсивное овцеводство. Колебания 
цен по регионам различное от 11% в запад-
ном, до 27% в южном, что негативно отража-
ется на возможности дальнейшего ведения 
интенсивного расширенного воспроизводства 
в сельскохозяйственных предприятиях и кре-
стьянских (фермерских) хозяйствах и весомо-
го роста предложения их продукции на оте-
чественный рынок. Такое положение обу-
словлено тем, что средняя цена на мясо овец 
на сельскохозяйственном рынке формирует-
ся за счет преимущественных поставок скота 
из хозяйств населения, где преобладает бес-
породный скот, не используются интенсив-
ные технологии и издержки на производство 
минимальные [6]. 

Кроме того, наблюдается отсутствие 
тесных производственно-экономических свя-
зей товаропроизводителей с предприятиями 
по промышленному забою скота и дальней-
шей разделке туш, для последующей реали-
зации в торговле. Именно вследствие несо-
вершенной системы реализации скота и не-
рациональной формы сбыта баранины сни-
жаются доходы отечественного производите-
ля и эффективность в целом отрасли овце-
водства. По расчетам российских ученых, 

реализация по разрубам, упакованной и го-
товой для продажи в розничной торговле ба-
ранины позволяет получить в 2,4 и 1,5 раза 
больше выручки, чем при продаже соответ-
ственно живым весом и в тушах. При этом, 
как показывает практика, реализация в тушах 
осложняет сбыт и привлекает посредников, 
что вызывает  дополнительные  издержки  в  
системе обращения [7]. 

Сложившиеся цены на овечью шерсть в 
Казахстане и его регионах дифференцирова-
ны в зависимости от типа шерсти. Средняя 
цена реализации на тонкую немытую шерсть 
в специализирующейся на ее производстве 
Алматинской области, составляет 215 тен-
ге/кг или 1,20 долл/кг в среднем по сельско-
хозяйственным формированиям. В восточном 
регионе, где преобладают овцы мясо-
сального направления, цена реализации гру-
бой шерсти составляет 34,5 тенге/кг или 0,19 
долл/кг. По регионам цена реализации грубой 
шерсти колеблется от 18-30 до 70-90 тенге/кг. 
Цена реализации полутонкой шерсти по ре-
гионам республики тоже варьируется.  По 
данным статистической отчетности ее сред-
няя величина достигает 150 тенге/кг или 0,84 
долл./кг. При этом отмечаются колебания 
140, 210 тенге/кг. Диапазон цен на полугру-
бую шерсть широк – 80,100,160 тенге/кг.           
Широкий разброс цен на овечью шерсть даже 
внутри типа объясняется рядом причин:            
качеством шерсти; системой сбыта и каналом 
реализации; производственно-экономичес-
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кими взаимоотношениями с перерабатываю-
щей промышленностью.  

Кроме того, такая дифференциация цен 
на шерсть сложилась потому, что система 
контроля качества шерсти в настоящее вре-
мя в республике не развита и содержание 
загрязняющих веществ в этом волокнистом 
материале не оценивается. При этом, следу-
ет отметить специфическую особенность це-
нообразования в стране, заключающуюся в 
том, что существенно колеблются цены на 
шерсть при покупке «на кошаре», то есть в 
зависимости от удаленности сельскохозяй-
ственных производителей, объема партии и 
наличия покупателей. Ввиду вышеотмечен-
ных причин сложившийся ценовой механизм 
на овечью шерсть не стимулирует повыше-
ние качества шерсти, увеличения объемов ее 

промышленной переработки и рост выпуска 
готовой продукции из шерсти. 

Проведенный анализ основных факто-
ров, влияющих на эффективное развитие и 
размещение овцеводства по регионам, поз-
волил установить специфику сложившихся 
экономических условий и показать необходи-
мость создания новых экономических усло-
вий, стимулирующих интенсивное ведение 
отрасли и получение высоких результатов.  

Для обновления отрасли, ее устойчивого 
и эффективного развития необходимо со-
здать иные организационно-экономические 
условия. Их перечень представлен в таблице 
6. Они формируются за счет комплексного 
задействования факторов более широкого 
спектра действия, включая инвестиционные, 
внешнеэкономические.

  
Таблица 6 – Необходимые организационно-экономические условия эффективного развития и                    
размещения овцеводства в Казахстане 
 

Организационно-экономические условия Результаты 

  
Растущий спрос на баранину, тонкую и полу-
тонкую шерсть и изделия из шерсти на внут-
реннем и внешнем рынках. 

Достижение рациональной нормы потребления 
баранины за счет интенсивного развития ов-
цеводства в регионах и зонах с высокими кон-
курентными преимуществами. Увеличение 
объемов производства тонкой, полутонкой 
шерсти и ее глубокая переработка за счет раз-
вития технологической кооперации в рамках 
стран ЕврАзЭС. 

  
Развитие частно-государственного партнер-
ства и привлечение инвестиций. 

Создание крупных хозяйств и интегрированных 
формирований как основы для интенсивного 
ведения отрасли, ее модернизации на базе 
активизации инвестиционных и инновационных 
процессов. 

  
Создание современной системы закупок и тех-
нологий забоя скота. 

Развитие многоканальной системы сбыта, 
включая кооперативы, внедрение передовых 
технологий забоя, обеспечивающих разделку 
туш, а также одновременное консервирование, 
дубление и выделка овчин. 

  
Формирование совершенного механизма цен Задействование механизма формирования 

равновесной цены на рынке баранины и шер-
сти, обеспечивающей повышение качества 
продукции. 

          Составлена авторами  

 
Реализация предложенных организаци-

онно-экономических условий потребует раз-
работки эффективного организационно-
экономического механизма функционирова-
ния овцеводства в новых условиях интенсив-
ного ведения производства. 
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